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GET BACK - Riickholen von Preisforderungen

Machen Sie 2024 zu lhrem Jahr und holen Sie mit GET BACK lhre Preiserhohungen zuriick!
2024 wird wieder ein Jahr der Einkdufer! Aber nur, wenn Sie sich die Preiserhohungen, die Sie 2022

und 2023 zugestanden haben, wieder zurtickholen. Denn die Indizes fiir viele Rohstoffe und Halbzeuge
sind seitdem riicklaufig. Aus diesem Grunde haben wir das GET BACK Vorgehen entwickelt.
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Vorgehensweise

G Analyse und Priorisierung der Warengruppen
e Deep Dive der priorisierten Warengruppen

Ausarbeitung der

Verhandlungsstrategie Ausschreibung

Abgleich der

Verhandlungsstrategie l . @ Angebotsauswertung

Verhandlung

Ergebnis
@ Konkret erzielte Einsparungen
@ Einkaufer, die in ihrer Verhandlungskompetenz gestarkt sind

@ systematisches Vorgehen, welche in Zukunft selbst angewandt werden kann

Nachster Schritt

Kommen Sie auf uns zu, um zu diskutieren, wie fiir Ihr Unternehmen GET BACK aussehen kann. Am
Anfang kann zundchst auch nur die Analyse aus den ersten beiden Schritten bestehen, mit denen das
Potenzial ermittelt wird. Basierend auf dem jeweiligen Umfang werden wir lhnen ein Konzept erstel-
len, welches gegebenenfalls auch erfolgsabhangig in der Umsetzung verglitet werden kann.
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